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RESUMO

O empreendedorismo por necessidade faz parte da realidade brasileira, desta forma,
esse trabalho tem por objetivo analisar os principais fatores que instigam esse
fendmeno social, assim como os desafios enfrentados pelos empreendedores no
desenvolvimento de seus empreendimentos. Desta forma, o empreendedorismo por
necessidade visa o crescimento econdmico em meio as adversidades e instabilidade
na economia. Este fenbmeno demonstra a capacidade individual de adaptacéo, ou
seja, o individuo ao se deparar com as instabilidades, como o desemprego, baixa
remuneracao, informalidade no mercado de trabalho, baixa capacitacdo, acesso
limitado ao crédito e qualificacdo. O estudo contextualiza e demonstra o crescimento
deste fenbmeno em periodos de crises, evidenciando que o periodo econémico
exerce grande influéncia na decisao do empreendedor por necessidade, sendo assim,
o empreendedorismo torna-se a unica alternativa para sua subsisténcia diante da
escassez em periodos de crises no mercado formal. No entanto, esses
empreendedores enfrentam desafios como a instabilidade financeira, falta de
planejamento, alto nivel de concorréncia, informalidade e vulnerabilidade social.
Sendo assim, este trabalho visa contribuir para a compreensao deste cenario e para
a elaboracdo de politicas publicas para promover a sustentabilidade desses

empreendedores por necessidade.

Palavras - chaves: empreendedor; financeira; informalidade; crise econdmica;

fatores.



ABSTRACT

Entrepreneurship out of necessity is part of Brazilian reality. Therefore, this study aims
to analyze the main factors that drive this social phenomenon, as well as the
challenges faced by entrepreneurs in developing their businesses. Thus,
entrepreneurship out of necessity aims at economic growth amid adversity and
economic instability. This phenomenon demonstrates the individual's capacity for
adaptation, that is, when faced with instabilities such as unemployment, low pay,
informality in the labor market, low training, limited access to credit, and qualifications.
The study contextualizes and demonstrates the growth of this phenomenon in times of
crisis, showing that the economic period has a major influence on the decision of the
entrepreneur out of necessity, thus making entrepreneurship the only alternative for
their subsistence in the face of scarcity in times of crisis in the formal market. However,
these entrepreneurs face challenges such as financial instability, lack of planning, high
levels of competition, informality, and social vulnerability. Thus, this study aims to
contribute to the understanding of this scenario and to the development of public

policies to promote the sustainability of these entrepreneurs out of necessity.

Keywords: entrepreneur; financial; informality; economic crisis; factors.
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1 INTRODUGAO

O empreendedorismo tem se destacado como uma importante forca
contribuinte para o desenvolvimento econémico e social no Brasil. Desta forma, a
presente trabalho visa abordar o empreendedorismo por necessidade. A abertura de
novos negdcios tem contribuido ndo apenas para a geragéo de renda e emprego, mas
também para impulsionar a economia em diversos setores; contudo, esse movimento
nao acontece de forma tradicional, ocorrendo por uma eventual necessidade.

Diferente do empreendedorismo por oportunidade, no qual o individuo identifica
um mercado, buscando inovar ou expandir suas possibilidades de crescimento, por
outro lado, o empreendedorismo por necessidade surge, em grande parte, como uma
resposta as dificuldades que emergem em periodo de crise econémica, instabilidade
financeira e aumento de desemprego. Nessas circunstancias, muitos brasileiros veem
na criagao de pequenos negdcios uma alternativa viavel para garantir o seu sustento
e da sua familia.

As crises econdmicas no Brasil tém incentivado o crescimento desse modelo
de empreendedorismo. Durante a crise econdmica de 2014 a 2016, demonstrou-se
como o pais enfrentou uma grande estagnacao na atividade econdmica da histéria
contemporanea, tendo o produto interno bruto (PIB) acumulando queda e a taxa de
desemprego ultrapassando os 11%. Nesse contexto, milhares de brasileiros
recorreram a informalidade e ao empreendedorismo.

Esta estagnacao econdmica foi observada novamente durante a pandemia de
COVID-19. Neste periodo, foram adotadas medidas de isolamento social, que
geraram demissdes em massa e o fechamento de empresas agravando ainda mais a
crise do emprego formal, demonstrando o cenario socioeconémico brasileiro e a
instabilidade sociopolitica, pois em momentos de crise, a populagao € desprotegida,
tornando-se vulneravel frente as alteragcdes do mercado, evidenciando a omisséo do
Estado em proporcionar meios para fomentacao de politicas publicas estaveis que
estimule ao emprego formal.

O empreendedor por necessidade representa a resisténcia e capacidade de
adaptacao da populagao brasileira em meio as crises constantes do mercado, porém
este empreendedor enfrenta desafios estruturais como a informalidade no mercado

de trabalho, a baixa capacitagéo, acesso limitado ao crédito e qualificagao.
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O empreendedorismo por necessidade € uma crescente na sociedade
brasileira e desempenha um papel fundamental no mercado, pois caracteriza-se pela
adaptacgao do individuo, na auséncia de oportunidade convencional de trabalho, além
de persisténcia, iniciativa e capacidade de assumir riscos, diferentemente do
empreendedorismo por oportunidade, que demonstra uma iniciativa voluntaria do
empreendedor.

O presente trabalho tem como objetivo mostrar, investigar os principais fatores
que incentivam o empreendedorismo por necessidade e os obstaculos enfrentados
por quem escolhe esse caminho. A analise do estudo visa contribuir para a
compreensao desse fendmeno e sua relevancia no contexto atual.

A escolha do tema esta relacionada ao crescimento exponencial de pequenos
negocios no Brasil, tendo em vista o crescimento do emprenhadorissimo unipessoal
e domiciliar, visando a sua subsisténcia, tendo em vista o crescimento do desemprego
€ pequena remuneragao no mercado, além disto, sera abordado os empreendimentos

que obtiveram um crescimento consideravel no mercado.
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2 EMPREENDEDORISMO POR NECESSIDADE EM MEIO AS CRISES
CONTEMPORANEAS

O empreendedorismo por necessidade acontece quando o individuo, por falta
de alternativa diante da auséncia de trabalho “emprego” ou de outras fontes formais
de renda, inicia um negécio proprio. Ao falarmos de crise econdmica, podemos
observar sempre uma crescente no empreendedorismo por necessidade, como foi
observado de 2014 a 2016 durante a recessao; esse periodo tornou-se conhecido
como “Grande Recessado Brasileira”, que ocasionou desequilibrio fiscal, baixo
consumo das familias e quedas nos investimentos. De acordo com dados do Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE), “o Produto Interno Bruto (PIB) atingiu R$
6,267 trilhdes em 2016 e a sua queda percentual em relagcédo a 2015 foi revisada de -
3,5% para -3,3%” (IBGE, 2018). Esta instabilidade econdémica foi intitulada como
“‘Grande Recessado Brasileira”, sendo caracterizada por grande queda nos
investimentos, queda do consumo familiar e desequilibrio fiscal.

A recessao foi expressiva, a taxa de desemprego iniciou uma crescente,
deixando milhdes de trabalhadores/as desempregados. Essa realidade influenciou os
individuos a buscarem outra alternativa para auferir renda, utilizando-se da
informalidade ou do empreendedorismo por necessidade; esse momento histérico

demonstrou quedas econdémicas constantes, configurando uma retragdo acumulada:
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Grafico 1 — Variagao do Produto Interno Bruto (PIB) — Brasil — 2015 a
2016

PIB | Variacao em volume (%)
Sistema de Contas Nacionais

10,0
8,0
6,0
4,0

2,0

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Fonte: IBGE (2018)

Através da leitura grafica, nota-se uma queda drastica no PIB, no periodo de
2014 a 2016, influenciando os empreendedores a criarem seus negdcios sem auxilio
governamental promovendo a informalidade.

Diversas razoes influenciaram o crescimento da crise, 0 aumento dos gastos
publicos, assim como a instabilidade politica trouxeram a desestruturacdo da
confianga dos agentes econdmicos, além da crise inflacionaria, ultrapassando o teto
da meta prevista pelo governo, as taxas de juros reais se mantiveram em alta,
limitando o acesso ao crédito.

Seguidamente, os impactos da recessao trouxeram graves consequéncias a

populagao; a taxa de desemprego aumentou consideravelmente.

Em 2015, a taxa média do ano ja havia disparado e ficado em 8,5%, com 8,6
milhdes de pessoas desempregadas, contra os 6,8% do ano anterior. Os
dados sado da Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios Continua (Pnad
Continua) Trimestral, divulgados nesta terga-feira pelo IBGE. A taxa média
de 2016 ficou abaixo do projetado por analistas ouvidos pela Bloomberg, que
previam que ficaria entre 11,6% e 12%, com a mediana em 11,9%. Nos dois
anos de recesséo, o numero de desempregados quase dobrou. Eram 6,7
milhées de desocupados em 2014 e 11,7 milhdes em 2016 (5 milhdes de
pessoas a mais desempregadas). (O GLOBO, 2017).
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O periodo de crise afeta a populagdo em geral, causando transtornos, como
desemprego e queda na produgédo pela falta de mao de obra. Nesse aspecto,
podemos observar que a falta de politicas publicas para as grandes empresas
empregaticias promove a demissao em massa nos momentos de crise no N0sso pais.

O desemprego demonstrou um aumento consideravel, assim como
demonstrado pela Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios (PNAD), este
levantamento realizado pelo IBGE, demonstra o crescimento do desemprego no Brasil

no periodo de 2012 a 2016, sendo que o apice foi em 2016:

Grafico 2 — Taxa de desemprego, ano a ano (2012 a 2016):

Taxa de desemprego, ano a ano

Proporgao da populagdo na forca de trabalho e desocupada, em %.

10,0

. a
T

50

2012 2013 2014 2015

Fonte: IBGE/Pnad continua (2016).

Observa-se que durante todo o periodo de recessao a taxa de desocupado
aumentou consideravelmente em 2016. Esse novo contexto induziu os individuos a
buscarem novas alternativas de renda por meio da informalidade ou do
empreendedorismo por necessidade ou oportunidade. “O aumento do numero de MEI
na economia em 2016 (entre 2015 e 2016, o numero de MEI passou de 5,6 milhdes
para 6,5 milhdes, um aumento de quase 1 milhdo de novos MEI)” (GEM, 2017, p. 73).
Logo, a recessdo de 2014 a 2016 abalou o desenvolvimento econdmico do pais,
desestruturando o mercado e a estrutura convencional de emprego. No entanto, a
crise trouxe um crescimento consideravel do empreendedorismo no Brasil, visto a

urgéncia da adaptacdo em busca da sobrevivéncia financeira.
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Posteriormente, com os impactos da pandemia de COVID-19 a partir de 2020,
foi possivel notar a reincidéncia do mesmo fendmeno de crescimento do
empreendedorismo por necessidade ou por oportunidade.

A pandemia provocou uma estagnagdo econbmica e social no Brasil,
ocasionando o fechamento de empresas, além da restricdo do contato social, pois,
por um periodo da pandemia, limitou-se a circulagéo de pessoas, resultando em uma
nova crise econdmica, aumentando a taxa de desemprego e, consequentemente, a
informalidade. Segundo Melles (SEBRAE, 2021), “de acordo com a pesquisa, 0s
empreendedores nascentes mantiveram o recorde alcangado em 2020, com uma taxa
10,2%, o que evidencia que ainda ha muitas pessoas procurando o
empreendedorismo”.

Neste contexto social, o empreendedorismo surgiu como uma valvula de
escape para milhares de brasileiros que perderam a sua fonte de renda ou estavam
em busca de um trabalho “emprego” formal e, devido a crise econémico-social, viram-

se impossibilitados de auferirem renda.

Para além dessas informagdes, também destacamos que, em 2021, o Brasil
apresentou uma queda na taxa de empreendedorismo por necessidade.
Cerca de 48,9% dos empreendedores iniciais abriram um negdécio, em 2021,
em busca de uma fonte de renda. Em 2020, esse percentual foi de 50,4%.
Entendemos que esse indice pode melhorar, nos préximos anos, com o
aumento da cobertura vacinal e o arrefecimento das medidas restritivas,
permitindo que as empresas voltem a funcionar e a contratar, condigdo que
ja observamos atualmente. (GEM, 2021, p.9).

Torna-se evidente que nos periodos de crises ha uma crescente no indice de
empreendedores informais, instigados pela busca de seu sustento familiar, visto que
se encontram fora do mercado de trabalho.

O relatério do Global Entrepreneurship Monitor (GEM,2021) demonstra que o
Brasil obteve um crescimento do empreendedorismo por necessidade, principalmente
entre os trabalhadores informais e em setores com baixa qualificacdo. Esses dados
revelam que o empreendedorismo no pais muitas vezes ndo decorre de uma

motivag&o estratégica ou inovadora, mas da urgéncia em garantir a subsisténcia.

De acordo com Dornelas (2018), o empreendedorismo por necessidade esta
relacionado a fatores como o desemprego, a incerteza das relagdes de trabalho e a

exclusao do mercado formal. Para o autor, “o termo ‘empreendedorismo’, pode ser
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definido como o envolvimento de pessoas e processos que, em conjunto, levam a
transformacao de ideias de negocios de sucesso.” (DORNELAS, 2018, p. 29). Outros
fatores que contribuem para o crescimento desse tipo de empreendedorismo incluem
a baixa escolaridade, a falta de acesso a crédito e a auséncia de politicas publicas
eficazes de inclusao produtiva. “O que os empreendedores fazem esta intimamente
ligado a maneira como interpretam o que esta ocorrendo em um setor em particular
do meio.” (FILION, 2000, p.3).

Outra caracteristica do empreendedorismo por necessidade s&o os individuos

sem a devida profissionalizagao técnica para ingressar no mercado de trabalho formal.

2.1 Causas e obstaculos

Em momentos de escassez no mercado de trabalho formal, especialmente em
contexto de crise econdmica, desemprego e instabilidade social, o empreendedor por
necessidade surge. Segundo Dornelas, muitos empreendedores iniciam seus
negocios involuntariamente. “O que o levou a criar uma empresa?” Nao se surpreenda
se a resposta for: “Nao sei, foi por acaso...” Na verdade, essa decisao ocorre devido
a fatores externos, ambientais e sociais” (DORNELAS, 2018, p. 31).

Portanto, os cenarios de crises econdmicas, resultam no aumento expressivo

dos empreendedores, dados do GEM, 2021:

No Brasil, em 2021, aproximadamente 76,8% dos empreendedores iniciais —
tanto dos nascentes como dos novos — disseram que ganhar a vida porque
0S empregos sao escassos estava entre as suas motivagdes para comegar o
novo negécio, sendo esta mais uma vez a alternativa mais mencionada entre
as quatro apresentadas. No entanto, apesar de condizente com a situagao
econdmica no Brasil e com a crise provocada pela pandemia de covid-19, que
ocasionou a diminuicdo de empregos, observa-se que o indice de
empreendedores que escolheram essa motivagado reduziu em relagdo aos
dois anos anteriores, quando os indices foram de 82% (2020) e 88% (2019).
(GEM, 2021, p. 44).

Ao cessar os periodos de instabilidade, € possivel notar uma diminuicdo de
novos negaocios, logo com o crescimento econdmico as empresas que permaneceram
no mercado iniciam a readmissido dos seus funcionarios e contratagcao de nova mao
de obra.

Os desafios enfrentados sao variados; entre os principais, destacam-se: falta
de capacitagao em gestao, varios empreendedores por necessidade ndo possuem

formacgao técnica ou conhecimentos basicos de administragédo, contabil, financeira e
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conhecimento em marketing, o que compromete a viabilidade dos negdcios, como

dispde Dornelas:

Falta de acesso a oportunidades de trabalho formal como empregado. De
fato, a falta de acesso ao emprego formal leva muitas pessoas a buscar
alternativas para suprir suas necessidades de recursos minimos para
sobrevivéncia. O mais comum € que pessoas carentes de conhecimento
explicito se enquadrem nessa categoria. A falta de educacdo formal, de
preparo, conhecimento técnico ou de alguma habilidade que demande
capacitagao prévia elimina as possibilidades de acesso a oportunidades de
emprego e, com isso, surgem os empreendedores de necessidade. Em
paises nos quais o desemprego é alto e o desenvolvimento econdmico n&o
ocorre em ritmo aceitavel, € comum a presenca desse tipo de empreendedor.
(DORNELAS, 2018, p. 37).

Muitos empreendedores gerenciam seus negocios apenas com a experiéncia
adquirida com o passar dos anos, no entanto, ha aqueles que realizam pesquisas de
mercado por conta propria, informando-se com empreendedores que possuem
experiéncia no mercado, conseguindo se manter no mercado por tempo
indeterminado ou até atingir um objetivo.

A falta de conhecimento basico administrativo e auséncia de conhecimento,
torna-se um entrave fundamental para organizagao e crescimento do negdcio, sendo
assim o micro e pequeno empreendedor possui dificuldades para gerir suas finangas,
ocasionando uma desorganizagao patrimonial, impedindo o planejamento de estoque,
precificagao, analise de mercado e gestao de pessoal; esse grupo possui dificuldade
de fazer separagao entre valores para capital de giro e compras de ativos, dificultando
0 acesso a crédito e capital inicial, o sistema financeiro, como bancos tradicionais e
empresas crediticias, demonstram resisténcia para o empreendedor, tornando-se uma
das maiores barreias para a fixacdo de seus negécio no mercado, pois o
empreendedor por necessidade, necessita de capital para iniciar e manter seu negécio
até a sua lucratividade fomentar seu capital, “Menos de 10% do crédito bancario
liberado entre marco e junho de 2020, periodo critico da pandemia, foi acessado por
micro e pequenos empreendedores, mesmo representando 99% das empresas
brasileiras” (CATALISE SOCIAL, 2020).

O empreendedor possui dificuldades em identificar a sua real necessidade de
crédito, nota-se que esses individuos encontram obstaculos ao solicitar crédito em
instituicdes financeiras. A auséncia de processos e organizacgao interna dificulta a
tomada de decisao no dia a dia, tornando o negdcio mais vulneravel a crises, tornando

0 negdbcio menos rentavel para acesso ao crédito.
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Negdcios com ma gestao possuem dificuldade para expandir suas operagoes,
perdendo sua sustentabilidade, limitando o crescimento e sua capacidade de gerar
renda. Portanto, Dornelas afirma: “E importante que se faca uma criteriosa analise das
reais possibilidades de retorno econémico do empreendedorismo, pois ndo adianta
simplesmente ser lider de mercado se o retorno financeiro ndo compensar o esforgo
empreendido.” (DORNELAS, 2018, p. 57).

Uma boa gestdo advém de uma criteriosa analise de suas possibilidades,
fazendo-se necessario a compreensao de sua gestdo, ou seja, o empreendedor
responsavel compreende que seu esforgo trara o devido retorno.

O conhecimento contabil formaliza o empreendimento, logo a auséncia de uma
contabilidade sélida trara desorganizagdo ao negocio deste empreendedor,
impossibilitando a formulagdo de relatorios financeiros, realizar o fluxo de caixa e
calcular a margem de lucro, impedindo a tomada de decisbes embasadas, gerando
endividamento e falta de capital de giro. Muitos empreendedores nao conseguem

fazer distingdo entre capital de giro, rentabilidade e endividamento saudavel.

Sem a documentagdo financeira, administrativa e legal exigida pelas
instituicbes credoras, nem registros financeiros que comprovem capacidade
de pagamento, MPEs ficam para tras no acesso a capital e na corrida para
garantir a sustentabilidade de seus negdcios. Exigéncias de documentacéo e
garantia estdo no topo da lista de gargalos para acesso a crédito. 66% das
pequenas empresas afirmam que o excesso de exigéncias quanto a
documentacao foi um impedimento para aprovacao de crédito, e 47% dizem
que a falta de garantias ou exigéncias de garantia muito elevadas foram
empecilhos. (CATALISE SOCIAL, 2020, p.4).

Os novos negécios possuem limitagdes na liberagao de crédito, por possuirem
instabilidade, gerando a falta de garantia sélida no mercado, além de outras
exigéncias das empresas crediticias.

A informalidade afeta boa parte dos empreendedores no Brasil; grande parte
desses empreendedores atua na informalidade, o que os exclui de beneficios como
acesso a politicas publicas, protecao previdenciaria e insercdo em cadeias produtivas
formais, afetando a sua competitividade e instabilidade de mercado. Devido a baixa
instrucdo e a alta concorréncia do mercado, esses empreendedores tornam-se
vulneraveis as oscilacbes da economia. De acordo com o IBGE, a taxa anual de
informalidade sofreu uma leve baixa, passando de 39,4% em 2022 para 39,2% em
2023. Entre os estados com maior taxa estavam o Maranhao (IBGE, 2024). Além disto,

o analfabetismo financeiro gera um entrelagamento patrimonial, muitos
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empreendedores nao separam as finangas pessoais das empresariais.

Por fim, muitos empreendedores possuem auséncia de conhecimento sobre o
uso do marketing, afetando diretamente a competitividade do negocio, nao
alcancando o seu publico-alvo, posicionamento da marca ou produto e vendas,
perdendo espacgo nos meios de visibilidade fisicos e digitais, sobretudo no meio digital,

que se tornou essencial atualmente, como disposto por Dornelas:

Além disso, deve-se apresentar a proje¢cdo de vendas para cada linha de
produtos para os préoximos anos. Essa é geralmente a parte considerada
dificil pela maioria dos empreendedores, pois prever vendas futuras nao é
tarefa das mais faceis. Por isso, recomenda-se boa analise de mercado e a
realizacdo de pesquisas primarias. As informacdes obtidas na se¢cdo Mercado
e competidores sao essenciais para a previsdo de vendas. (DORNELAS,
2019, p. 111).

Em meio aos desafios ha empreendedores que conseguem realizar um negocio
rentavel, porém a elaboracéo de plano de vendas para cada produto e negociagdes
futuras, se torna um dos seus maiores desafios, assim como o planejamento de
vendas futuras, desta forma, a analise de mercado e pesquisas traz rentabilidade para
0 negocio. O empreendedorismo por necessidade representa uma importante
estratégia de resiliéncia socioeconémica, principalmente em regides e populagdes

vulneraveis.

2.2 Perfis dos empreendedores por necessidade

Os empreendedores por necessidade no Brasil geralmente apresentam
caracteristicas socioecondmicas especificas, sendo caracterizados por individuos que
iniciam um negocio por fatores externos a sua vontade, ndo por oportunidade, mas
buscam uma alternativa diante da auséncia de trabalho formal ou geragao de renda.
Esse empreendedor se diferencia do empreendedor por oportunidade no perfil,

condi¢cdes para desenvolver a sua atividade e motivagao.

Esses empreendedores possuem um baixo nivel de escolaridade, a maioria

possui uma alta concentracao de ensino médio completo:
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Figura 1 — Distribuigao percentual dos empreendedores nascentes

segundo a escolaridade - Brasil - 2023
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Fonte: GEM BRASIL (2023).

Os individuos que visam gerar renda para a sua familia ou desejam sua
independéncia financeira na sua juventude, possuem a tendéncia de aceitar qualquer
oportunidade de trabalho precocemente, portanto o estudo passa ser a segunda
op¢ao naquele momento, consequentemente perdendo oportunidade de
profissionalizagéo; ao se deparar com as exigéncias de mercado, buscam a abertura
do seu prdprio negocio, mesmo sem nenhuma experiéncia anterior.

A maior parte desses empreendedores pertence as classes C, D e E, possuindo
escolaridade média ou baixa, atuando de forma informal ou como microempreendedor
individual (MEI), geralmente sem planejamento prévio.

De acordo com a renda familiar, segundo o estudo realizado por GEM (2023):

As atividades relacionadas a estética, beleza, higiene e perfumaria tém
presenga muito importante, com 18%; entre os empreendedores da faixa de
renda de até 2 SM, declina para cerca da metade, 9,1%, na faixa seguinte,
mais de 2 até 6 SM; e ndo aparece na faixa acima de 6 SM. Os negdcios
relacionados a vestuario e acessoérios mostra percentuais relativamente
préoximo — 10,1% e 7,9% — nas faixas de renda de até 2 SM e de 2 até 6 SM,
respectivamente, mas nao se faz representar na faixa dos empreendedores
acima de 6 SM. A cadeia de negécios da construgao civil se faz presente nas
trés faixas de renda, sendo pouco frequente (3%) na faixa de renda de até 2
SM, e na faixa de mais de 2 até 6 SM (3,3%) e mais frequente (6,7%) na faixa
acima de 6 SM. As atividades relacionadas as profissdes liberais ndo constam
entre os empreendedores iniciais da faixa de até 2 SM, contrastando com
8,4% e 19% nas faixas de renda familiar de mais de 2 até 6 SM e acima de 6
SM, respectivamente. (GEM, 2023, p.77).

Constata-se que os empreendimentos que possuem renda familiar na faixa de



23

2 SM iniciam suas atividades em negdocios com menor exigéncia de conhecimento
técnico e superior, enquanto isso, os profissionais liberais, cujas suas atividades
exigem maior grau de escolaridade, possuem faixa de renda familiar a partir de 2 até
6 SM.

Nota-se que os empreendedores por necessidade permanecem especialmente
entre pessoas com menor escolaridade e renda familiar; esses individuos iniciam seus
negocios para sua subsisténcia. “De fato, a falta de acesso ao emprego formal leva
muitas pessoas a buscar alternativas para suprir suas necessidades de recursos
minimos para sobrevivéncia.” (DORNELAS, 2018, p. 37). Os empreendedores iniciais
e por necessidade possuem essa caracteristica marcante, ha uma forte ligagcédo entre
empreendedorismo por necessidade e baixo nivel de escolaridade. O Relatério da
GEM (2023) demonstra que individuos com menor grau de escolaridade sdo mais
propensos a buscar novos meios para sua sobrevivéncia do que uma oportunidade de
negocio; outra informacdo que corrobora para a ideia do empreendedor por
necessidade ser uma pessoa vulneravel e de baixa renda; esses dados confirmam o
carater de subsisténcia social para esse tipo de empreendedor.

Visto que os empreendedores por necessidade possuem menor escolaridade
e profissionalizagdo e ndo se enquadram nas areas de mao de obra especializada,
esses individuos veem no empreendedorismo uma forma de suprir suas necessidades
financeiras, criando seu préprio negocio, mesmo sem nenhuma experiéncia anterior.

A informalidade esta presente em meio a esses empreendedores, muitos nao
possuem o conhecimento necessario para se legalizarem, logo os custos burocraticos
e a falta de conhecimento financeiro os levam a informalidade, o setor de atuacéao
deste tipo de empreendedor, exige baixo investimento inicial e pouca qualificagéo
técnica, como areas de comércio, servigo de beleza, vestuario, e pequenos reparos,
essas areas sao de facil acesso, no entanto apresentam uma alta competitividade e
baixa margem de lucro, tornando-se dificil a sustentabilidade e o crescimento deste
empreendimento, para Dornelas, “o trabalho informal se torna rotina, e qualquer
atividade que traga o minimo de recursos para prover alimentagcédo, quando muito, a
si e a familia, acaba por se constituir o dia a dia do empreendedor de necessidade.”
(DORNELAS, 2018, p. 37).

Geralmente o empreendedor por necessidade iniciam seus negdécios na
primeira atividade que traz um lucro consideravel para sua subsisténcia e de sua

familia, porém esse individuo em sua grande maioria ndo possui conhecimento sobre
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como gerir e manter o seu lucro e capital, criando apenas sua rotina de compra e
vendas e oferecimento de servigo, ndo estabelecendo planejamento ou meta a cerem
alcancadas.

Muitos desses empreendedores advém do grupo feminino, muitas delas chefes
de familia. O relatério apresentado pelo GEM (2023) demonstra um aumento de 18%
na participagao das mulheres. “As atividades relacionadas a estética, beleza, higiene
e perfumaria tém presenga muito importante, com 18%; entre os empreendedores da
faixa de renda de até 2 SM.” (GEM, 2023, p. 77). O empreendedorismo feminino é
muito importante, pois muitas vezes promove o sustento familiar.

Esse modelo de empreendimento torna-se uma opg¢ao com maior flexibilidade
de horarios, possibilitando a essas mulheres o gerenciamento de seus proprios
empreendimentos, pois além do seu préprio negdcio, muitas lidam com os afazeres
domeésticos e cuidam dos seus filhos.

Muitos desses empreendedores trabalham em casa, nas ruas ou em pequenos
pontos comerciais alugados, enfrentando constantes desafios como instabilidade de
renda, falta de acesso a crédito, alta concorréncia e dificuldade na capacitacdo. O
empreendedorismo por necessidade geralmente apresenta uma solugcédo rapida de
sobrevivéncia e até de melhora de condi¢ao social; ele demonstra uma realidade dificil
de exclusdo do mercado formal e uma busca por uma estrutura desigual de

oportunidade.



25

3 EMPREENDEDOR POR OPORTUNIDADE

O empreendedorismo por oportunidade caracteriza-se pela motivacido, esse
tipo de negdcio localiza uma necessidade no mercado ou uma possibilidade de
crescimento de renda, desta forma nao possui como ponto de partida a necessidade

individual do empreendedor, como dispde Dornelas:

Muitas pessoas decidem empreender com preparo, planejamento prévio e até
definem quando o negécio sera criado. Nao se trata da maioria, mas de um
grupo composto principalmente daqueles que decidiram trabalhar como
funcionario em grandes empresas por um periodo, adquirindo experiéncia e
acumulando certa reserva financeira até a tomada de decisao de iniciar o
negocio proprio. (DORNELAS,2018, p. 38).

Os empreendedores por oportunidade em geral, possuem um planejamento
prévio de alguns passos a serem dados, desta forma, ha aqueles que adquirem
conhecimento prévio trabalhando em grandes empresas e acumulando capital para
posteriormente empreender com seguranga.

Esse ramo do empreendedorismo é maior que o empreendedorismo por
necessidade, a taxa de empreendedorismo por oportunidade no Brasil em 2023
aumentou em meio aos empreendedores iniciais, apresentando uma taxa de 10,9%
para empreendedores por oportunidade e de 7,1% por necessidade. (GEM, 2023).
Aqueles que empreendem dessa forma costumeiramente estdo em situagdes mais
confortaveis, desse modo, podendo escolher diferentes areas profissionais e realizar
planejamento para a abertura de um negdécio mais firme.

Uma caracteristica marcante no empreendedorismo por oportunidade € o
planejamento prévio na abertura do empreendimento, pois quem empreende
observando a necessidade do mercado tem acesso a profissionalizacdo e
capacitagdo, dando inicio a um negdécio bem estruturado.

No entanto, o empreendedorismo por oportunidade regrediu em comparacao
ao ano de 2023, enquanto o empreendedorismo por necessidade aumentou entre os
empreendedores iniciais, demonstrando crescimento em 2024, reafirmando a ideia de
que em momentos de crises, o fendbmeno de empreendedorismo por necessidade

tende a crescer:



26

Grafico 3 - Empreendedorismo por necessidade como proporgao da
taxa de empreendedorismo inicial
(nascente e novo) - Brasil - 2007:2018 e 2020:2024
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Fonte: GEM BRASIL (2024).

Estes individuos identificam uma lacuna ou potencial oportunidade do mercado,
buscando crescimento, realizagédo pessoal e geragao de rigueza; mesmo com a queda
do empreendedorismo por oportunidade no ano de 2024, essa categoria continua
dominando o empreendedorismo no Brasil, pois 0 desejo de fazer riqueza supera a
necessidade de gerar renda de subsisténcia.

Esses empreendedores possuem caracteristicas que os diferenciam dos
empreendedores por necessidade. Esses individuos possuem uma qualificacao
maior, assim como maior renda, sendo mais propensos ao empreendimento em meio
a uma oportunidade no mercado, iniciando seus negocios voluntariamente.

Os empreendedores por oportunidade geralmente possuem formacgao técnica
e conhecimento de administracao, apresentando niveis mais altos de escolaridade,
tornando-se mais propensos ao empreendedorismo por oportunidades, motivando-se
pela pesquisa de mercado e identificacdo de oportunidades, da mesma forma o
empreendedor por oportunidade possui maior renda, assim como escolaridade maior,
segundo GEM (2023):

Na faixa de renda familiar acima de 6 SM, o destaque sdo os negodcios
relacionados as profissdes liberais, que somam 19%, distribuidos entre as
atividades de consultoria e de gestao empresarial (5,6%), desenvolvimento e
licenciamento de programas de computador (4.9%), atendimento ambulatorial
de médicos e odontologos (4,6%) e servigos de engenharia (3,9%). Na area
de construcéo civil estdo 6,7% dos negdcios, sendo 3,5% em construgédo de
edificios e 3,2% na comercializagdo de ferragens, madeira e materiais de
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construgcdo. A seguir, 0s negocios relacionados a alimentagéo, com 6,1% de
restaurantes e similares. As atividades de servigos pessoais ficam proximos
de 4%. (GEM, 2023, p. 77).

Desta forma, é possivel compreender que os empreendedores por
oportunidade possuem mais conhecimento de mercado, estruturando os seus
processos internos, possuindo mais capacidade de se adaptar as mudangas do
mercado, além de definir metas para estruturacdo de seus ganhos. A sua gestao
contabil € mais elaborada, possuindo uma regularizagdo maior; os empreendedores
com preparo realizam um planejamento prévio e até definem quando o negdcio sera
criado. Nao englobando a maioria, mas de um grupo formulado principalmente
daqueles que decidiram trabalhar como funcionario em grandes empresas e
adquirindo experiéncia, acumulando uma reserva financeira até o momento da sua
tomada de decis&o para iniciar o negocio proprio. (DORNELAS, 2014, p. 38).

Sendo assim, o controle financeiro e contabil € mais estruturado em meio aos
empreendedores por necessidade, pois possuem conhecimento que a regularizagao
possibilita uma gestdo financeira estruturada, possibilitando a organizacao
patrimonial, planejamento de estoque, ajustes de precificagdo pelos produtos e
servigos prestados, proporcionando uma analise de mercado, gestao de pessoal; esse
grupo possui mais facilidade para gerir o capital de giro e compras de ativos,
facilitando o acesso a crédito e capital inicial, essa gestdo financeira traz mais
credibilidade em casos de empréstimos crediticios, facilitando a ampliacdo de capital.

A utilizagdo do marketing digital e alta competitividade torna-se mais presente
entre esses empreendedores, logo possuem mais familiaridade com as redes sociais,
trafego pago e anuncios; com essas ferramentas, € possivel direcionar campanhas
para grupos consumidores especificos, aumentando a efetividade e alcance de suas
mercadorias. A divulgagdo no ambiente digital oferece dados detalhados e
desempenho das campanhas, permitindo otimizacao dos investimentos. Portanto os
empreendedores por necessidade com maior qualificagdo e renda, sdo mais
propensos a iniciar um negocio por livre vontade, embasando-se nas lacunas e
potenciais oportunidades no mercado. Frequentemente, a sua formagao em areas
técnicas e alto nivel de escolaridade, somados com o conhecimento administrativo,
Ihes conferem um conhecimento aprofundado do mercado e capacidade de

planejamento prévio.
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4 ESTRATEGIAS DE SOBREVIVENCIA AOS DESAFIOS ENFENTADO PELOS
EMPREENDEDORES NO BRASIL

O empreendedorismo no Brasil € o canal de escape para varios cidadaos e
cidadas, no entanto, ha desafios a serem enfrentados, tornando-se necessario uma
constante busca por estratégias de sobrevivéncia e constantes adaptagdes. Os
empreendedores enfrentam constantemente desafios no ambiente econédmico, carga
tributaria elevada, assim como um ambiente altamente burocratico, sendo apenas

alguns fatores que dificultam e testam a resiliéncia desses individuos.

4.1 Politicas publicas e apoio ao microempreendor

As politicas publicas sao instrumentos essenciais para a promogao,
desenvolvimento e sustentacdo do empreendedorismo no Brasil, 0 Governo Federal,
Estadual e Municipal, visam meios para apoiar novas empresas, fomentando compras

publicas, programas de capacitacdo, subsidios e incentivos fiscais.

Uma inflexdo abrupta de aumento ocorreu em 2020, podendo ter sido
decorrente do grande aumento do niumero de MEIls registradas no Brasil a
partir daquele ano. Foi quando aconteceram os primeiros efeitos da
pandemia, levando muitas pessoas a perderem o emprego e a tentarem
compensar a perda de renda iniciando formalmente atividades
empreendedoras como MEI, também para fazer jus as politicas publicas de
“socorro” as micro e pequenas empresas implementadas naquela ocasiao.
GEM, 2023, p. 125).

Em periodos de grandes crises, assim como a crise pandémica do COVID-19,
ha um crescimento do desemprego em meio a populagdo, desta maneira, muitas
pessoas perdem a sua renda habitual, levando-as a empreender, formando novas
atividades e o MEI tornou-se o meio mais facil e agil para suprir a demanda emergente
em tempos de desemprego.

Desta forma é possivel notar que em momentos de crises o poder publico
possui a capacidade de subsidiar programas e incentivos que possibilitem a
permanéncia dos empreendedores no mercado em meio as crises, outro exemplo de
incentivo aos micro e pequenos empreendedores, € o Servigo Brasileiro de Apoio as
Micro e Pequenas Empresas(SEBRAE), esta entidade privada nao possui fins
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lucrativos e tem como objetivo promover o empreendedorismo no Brasil, fortalecendo
a economia nacional e promovendo o empreendedorismo. Essa entidade privada, que
atua em parceria com o governo federal, funciona como um grande catalisador para o
crescimento de micro e pequenas empresas (MPEs) e Microempreendedores
Individuais (MEls), oferecendo uma vasta gama de servigos e solugdes. O Sebrae
atua na estruturagcdo e implementacao de politicas publicas aos pequenos negocios.
Essa entidade participa de discussdes e proposi¢des legislativas para melhorar o
ambiente de negocios no pais, pois possui contato direto com esses pequenos
negocios, auxiliando na elaboragcdo dessas politicas publicas e implementacao de
novas legislagdes, reduzindo a burocracia, simplificando impostos e garantindo

melhores condi¢des para o empreendedorismo.

Art. 5° O SEBRAE tem por objetivo fomentar o desenvolvimento sustentavel,
a competitividade e o aperfeicoamento técnico das microempresas e das
empresas de pequeno porte industriais, comerciais, agricolas e de servigos,
notadamente nos campos da economia, administragéo, financas e legislagao;
facilitar o acesso ao crédito, a capitalizagao e o fortalecimento do mercado
secundario de titulos de capitalizagdo daquelas empresas; promover o
desenvolvimento da ciéncia, da tecnologia, do meio ambiente, da capacitacao
gerencial e da assisténcia social; promover a educacdo, a cultura
empreendedora e a disseminagdo de conhecimento sobre o
empreendedorismo, em consonancia com as politicas nacionais de
desenvolvimento. (SEBRAE, 2021, p. 2).

Sendo assim, o Sebrae facilita o acesso ao conhecimento que solidificara os
micro e pequenas empresas (MPEs) e Microempreendedores Individuais (MEIs), que
estdo iniciando seus empreendimentos em meio as adversidades do mercado
brasileiro. O ambiente econdmico necessita de fomentagao, desta forma, um dos
exemplos mais emblematicos para o florescimento dos pequenos negdcios, foi o
regime ftributario simplificado Simples Nacional, simplificando a arrecadacado de
impostos, reduzindo a carga fiscal para micro e pequenas empresas, além de
proporcionar um sistema unificado de calculo, facilitando o recolhimento de tributos
sobre o faturamento, possibilitando a formalizacdo mais atrativa e diminuindo a

onerosa.



30

O Microempreendedor Individual (MEI) revolucionou o cenario dos
empreendedores brasileiros, possibilitando que milhdes de trabalhadores pudessem
sair da informalidade de forma rapida, barata e com acesso a beneficios
previdenciarios, além de permitir a emissdo de notas ficais, proporcionando mais
seguranca aos seus clientes, a adaptacao as exigéncias legais e regulatorias tornou-
se um desafio constante em meio aos empreendedores, desta forma a modernizagéo
juridica no ambito empresarial, se faz necessario para a evolugdo de metas e
objetivos, apos a pandemia muitos comerciantes e empreendedores, iniciaram suas
atividades, porém sem regularizacdo de suas atividades econdmicas, desta forma a
adesdo ao MEI, possibilita a sua regularizagao.

Os empreendedores podem inscrever-se de forma rapida e facil, por meio do
Portal do Empreendedor, neste site, € possivel o acesso e inscricdo do empreendedor
ao Microempreendedor Individual (MEI), nota-se que a desburocratizacdo permite ao
empreendedor regularizar-se, facilitando o seu desenvolvimento e acesso ao crédito,
possibilitando a superagdo dos estagios iniciais de desenvolvimento de um novo

negocio.

Tabela 1 — Percentual dos empreendedores que j- enfrentaram algum
problema com a burocracia junto a érgaos de governo - Brasil - 2023

Percentual sobre os empreendedores (%)

Estdgio

Governo Governo Governo Mun!'cipcxi Em mais de uma Total

federal estadual (Prefeitura)  esfera de governo
Empreendedorismo total 52 39 6.7 4.2 20,0
Empreendedorismo inicial 4.8 33 6.8 35 18,4
Mascentes 6,2 36 54 41 19,3
MNovos 27 27 9.2 30 17,6
Empreendedorismo estabelecido 6,0 47 6,7 52 225

Fonte: GEM BRASIL (2023).

Contudo a burocratizagcado continua sendo um dos fatores mais dificeis a serem
superadas; essa tabela revela que sao recorrentes os problemas relativos a
burocracia governamental, dificultando a regulamentagao e permissdes, além da alta
carga tributaria. Embora o governo tenha implementado iniciativas que representaram
avancos significativos para os empreendedores, é possivel notar que ainda ha
desafios e lacunas no mercado brasileiro para os empreendedores. Mesmo com a
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redugao da burocracia, pode-se notar entraves e 0 acesso as politicas publicas nao é
equitativas, principalmente em regides mais afastadas ou a empreendedores com
menor nivel de escolaridade ou instrugcido. Portanto, pode-se notar a necessidade de
implementagédo de novas politicas publicas para facilitar a regulamentagdo de novos
empreendedores por necessidade e por oportunidade; tais politicas e programas
possibilitam um ambiente de negocios equitativo, apoio, sustentabilidade e

crescimento para o ecossistema de micro e pequenas empresas no Brasil.

4.2 O impacto do ambiente econémico no empreendedorismo por
necessidade
O espaco econbmico exerce influéncia direta sobre o comportamento do
empreendedor em uma populagdo, principalmente no que diz respeito ao
empreendedorismo por necessidade. Essa modalidade de empreendedorismo
geralmente surge como resposta as adversidades econdmicas; esses individuos se
veem forgados a iniciar um negdcio proprio diante da auséncia de emprego ou de uma
queda da renda familiar.
Esses momentos de crise aumentam consideravelmente a recessédo e geram o
desemprego, sendo possivel notar o fendmeno do “empreendedorismo como ultima

alternativa”, sendo corroborado pelas pesquisas realizadas pela GEM (2023):

De acordo com o método proposto pelo GEM, a atividade empreendedora
orientada por necessidade ocorre quando o individuo se envolve com a
atividade empreendedora por ndo possuir melhores opg¢des de trabalho,
visando, em linhas gerais, a sua subsisténcia e a de seus familiares, e é
usualmente vinculada a atividades informais. O empreendedorismo por
oportunidade, por outro lado, ocorre quando a atividade empreendedora se
inicia ndo pela falta de melhores opgdes de trabalho ou geragéo de renda,
mas sim pela identificagdo de uma oportunidade de negécio a ser
aproveitada. (GEM, 2023, p. 95)

Sendo assim, a vulnerabilidade desses empreendedores, torna-se uma
caracteristica marcante, logo uma grande parcela daquele que iniciam seus negocios
possuem baixo capital, pouca ou nenhuma experiéncia em gestao e limitado acesso
ao crédito e capacitacao, atuando predominantemente em setores informais, visto que
o capital inicial para investimento € baixo, iniciando seus empreendimentos nas area
de venda de alimentos, servicos domésticos, pequenos reparos e artesanato,

incorrendo em um mercado de competi¢cao acirrada e margem de lucro estreita, em
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sua grande maioria 0 empreendedor por necessidade trabalha na informalidade,
muitas vezes se expondo ao risco, como auséncia de direitos trabalhistas e
previdenciarios, além de limitar seu acesso a mercados mais amplos e a
investimentos, demonstrando a fragilidade presente neste modelo de
empreendedorismo, recorrendo aos meios cabiveis para adaptar-se ao mercado,
desenvolvem estratégias de vendas e gestdo, embora muitas vezes de forma reativa
e nao planejada, logo da mesma forma que a volatilidade da economia impulsiona o
surgimento desses empreendedores, também compromete a sua existéncia, exigindo
uma capacidade de adaptagéo continua para navegar por cenarios de inflacao, juros
altos e baixos poder de compra da populagdo, que reverberam diretamente na
sustentabilidade de seus pequenos negocios.

Conforme o relatorio do Global Entrepreneurship Monitor (GEM), paises em
constante crescimento, como o Brasil, ao surgirem momentos de instabilidade
econdmica, passam por um aumento do empreendedorismo por necessidade, devido
as elevadas taxas de desemprego e redugao do poder de compra em momentos de
crise. (GEM. 2021).

4.3 Meios para regularizacao e sustabilidade do empreendedor

Em meio as crises econdmicas no Brasil, a gestdo de negdécios e a adaptagao
as exigéncias legais e regulatérias tornou-se um desafio crescente, pois a
modernizacao juridica no ambito empresarial interfere diretamente no alcance de
metas e objetivos, especialmente no periodo pds-pandemia, visto que muitos
comerciantes e novos empreendedores iniciaram suas atividade, mas em sua maioria
sem a devida regularizagao, através da modernizagao dos meios cadastrais, o registro
de micro e pequenas empresas atualmente pode ser realizado através do Portal do
Empreendedor, que vem se destacando pela sua acessibilidade e a simplicidade para
a inscrigdao no Microempreendedor Individual (MEI) por meio das op¢des "Formalize-
se" ou "Gov.br".

O MEI é uma forma eficaz de formalizar os pequenos empreendedores; os
critérios de enquadramento ao MEI, fixam-se em faturamento anual de até R$
81.000,00 (ou R$ 6.750,00 mensais), ndo ser titular ou sécio de outra empresa, e pode
ter no maximo um empregado contratado com salario minimo ou piso da categoria;

através da regularizagao por meio do MEI, ha possibilidade de pagamento tributario
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por meios eletrbnicos, com um valor mensal mais baixo que os tributos convencionais,
tudo incluido no Documento de Arrecadagao do Simples Nacional (DAS).

Os empreendedores por necessidades necessitam de gestdo de caixa e
orgcamento, com foco no monitoramento de entradas e saidas para uma clara visao da
saude financeira do negdcio. A elaboragao de um orcamento anual, com despesas
previstas e identificagdo de periodos de maior demanda de capital, é essencial para a
estruturagdo de um ativo e passivo saudavel para a estruturagdo do negdcio, assim
como a crucial separagao entre financas pessoais e empresariais. O cumprimento
fiscal podera beneficiar o MEI, visto que ha vantagens previdenciarias, como
aposentadoria por idade, invalidez, auxilio-doencga, salario-maternidade, pensao por
morte e auxilio-reclusao, evitando uma vulnerabilidade por casos fortuitos ou de forca
maior. Para o MEI, é possivel a emisséo de notas fiscais eletrénicas (NFS-e) por meio
do Portal de Gestdo NFS-e-Contribuinte; a emissio de notas fiscais auxilia no controle
contabil e financeiro, podendo contratar até um funcionario, ao mesmo tempo em que

aumenta a credibilidade da empresa no mercado.

Destaca-se que tanto as atividades de estética quanto as de alimentagao
possuem forte relagdo com o empreendedorismo por necessidade,
principalmente aquelas que podem ser iniciadas com menos barreiras legais
e menor exigéncia de capital, ou mesmo as executadas em casa, a exemplo
de “servicos de catering”, “prestacéo de servicos de beleza, saldo de beleza”,
“prestacdo de servigcos de beleza, manicure”, ou mesmo “prestacéo de
servigos de limpeza”. Ademais, tais classificagdes também sdo amparadas
pela legislacdo especifica do Microempreendedor Individual (MEI). Além
desse ponto, nota-se também a presenga das atividades anteriormente
citadas e de diversas atividades de autoemprego na classificagdo por
necessidade, a exemplo de “prestacdo de servicos em construgao civil,
pintor”, “prestacdo de servigos domésticos, limpeza, diarista”, “comércio
varejista de cosméticos, vendas porta a porta”. (GEM, 2023, p. 107)

Por meio do MEI, houve a regularizagao de milhdes de empreendedores que
estavam na informalidade, ha empreendedores que vao além do enquadramento das
regras do MEI, podendo aderir a outras regras juridicas e regimes tributarios, os micro
e pequenos empreendedores que ultrapassam o limite de faturamento do MEI ou que
pretendem contratar mais de um funcionario e visam ter sécios ou exercer atividades

nao permitidas ao MEI, podem aderir ao Microempresa (ME) ou a Empresa de
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Pequeno Porte (EPP).

Os empreendedores por oportunidade geralmente possuem um faturamento
mais alto, aderem ao ME, englobam os negdcios que possuem o faturamento anual
de até R$ 360.000,00, podendo ser um empresa individual, ou seja, com apenas um
proprietario ou pode ser uma sociedade com dois ou mais socios, geralmente essas
empresas sao optantes do Simples Nacional, esse regime tributario é relativamente
simples, sendo mais complexo que MEI, mas facilita o cumprimento das obriga¢des
ficais, simplificando o calculo e pagamento de imposto, essa formalizagao traz maior
segurancga juridica, maior acessibilidade ao crédito e dependendo da atividade esse
regime tributario permite a contratacdo de nove funcionarios, em casos de comércios
e servicos e até dezenove funcionarios em casos de industrias.

EPP, engloba negdcios com faturamento anual entre R$ 360.000,01 e R$
4.800.000,00, da mesma forma que a ME, as EPPs, podem aderir a diversas
naturezas juridicas, podendo aderir ao Simples Nacional. Essas duas categorias de
empresas, ME e EPP, possuem uma complexidade maior e geralmente exigem o
auxilio de um contador. Portanto, para que haja regularizagdo das micro e pequenas
empresas (MPEs) e Microempreendedores Individuais (MEIls), os empreendedores
devem se enquadrar nos requisitos da LEl COMPLEMENTAR N° 123/06, que dispde:

Art. 1° Esta Lei Complementar estabelece normas gerais relativas ao
tratamento diferenciado e favorecido a ser dispensado as microempresas e
empresas de pequeno porte no d&mbito dos Poderes da Unido, dos Estados,
do Distrito Federal e dos Municipios, especialmente no que se refere:

| - & apuracgéao e recolhimento dos impostos e contribuigcbes da Unido, dos
Estados, do Distrito Federal e dos Municipios, mediante regime unico de
arrecadacéo, inclusive obrigacdes acessorias;

Il - ao cumprimento de obrigagdes trabalhistas e previdenciarias, inclusive
obrigagdes acessorias;

Il - ao acesso a crédito e ao mercado, inclusive quanto a preferéncia nas
aquisicdes de bens e servigos pelos Poderes Publicos, a tecnologia, ao
associativismo e as regras de inclusao.

IV - ao cadastro nacional unico de contribuintes a que se refere o inciso IV
do paragrafo unico do art. 146, in fine, da Constituicao Federal.
(Incluido pela Lei Complementar n°® 147, de 2014)

IV - ao cadastro nacional Unico de contribuintes a que se refere o inciso IV
do § 1° do art. 146 da Constituicdo Federal. = (Redagao dada pela Lei
Complementar n°® 214, de 2025) Produgéao de efeitos. (BRASIL, 2006, Art.
1°).

O tipo societario e o regime tributario adequado sao essenciais para a
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sustentabilidade do negdcio, pois ha impacto direto na carga tributaria,
responsabilidade do empreendedor e capacidade de crescimento. A sustentabilidade
desses negdcios depende da combinagao de medidas estruturais, como reformas que
simplifiquem a tributagdo, evolugdo das leis, assim como o apoio estatal por meio de
politicas publicas que visem a estruturacédo desses empreendedores no mercado

brasileiro.
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5 METODOLOGIA

Este trabalho possui por objetivo analisar as principais razées que instigam o
fendmeno empreendedorismo por necessidade no Brasil, assim como identificar os
desafios inerentes aos empreendedores no desenvolvimento de seus negocios.
Visando a compreensao ampla e aprofundada desse fendmeno social, especialmente
em meio as crises econdmicas, desemprego e informalidade entre os

empreendedores no mercado brasileiro.

5.1 Tipo de pesquisa

Essa pesquisa caracteriza-se por uma abordagem qualitativa, de carater
exploratorio e descritivo; a abordagem qualitativa foi utilizada por possibilitar melhor
compreensao do contexto social e econdmico que envolve o empreendedor por
necessidade, visando compreender o0s significados e motivagdes dos

empreendedores e os desafios enfrentados por esses empreendedores brasileiros.

Além disso, a pesquisa aborda descritivamente os fatores motivadores e os
desafios enfrentados por esse perfil de empreendedor. “As pesquisas deste tipo tém
como objetivo primordial a descrigdo das caracteristicas de determinada populagao
ou fenbmeno.” (GIL, 2008, p. 28). Possuindo também um carater exploratério por
proporcionar maior familiaridade com um tema com pouco conhecimento
sistematizado, como descreve Vergara, “a investigacao exploratéria, que ndo deve ser
confundida com leitura exploratoria, € realizada em &area na qual ha pouco
conhecimento acumulado e sistematizado.” (VERGARA, 2016, p. 74), tornando-o mais

explicito e estruturando hipoteses ou direcionamentos para estudos futuros.

5.2 Procedimento metodolégico

A estruturacao desse trabalho foi desenvolvida por levantamento bibliografico
e documental, a revisdo bibliografica envolveu autores classicos e contemporaneos
da administracdo e empreendedorismo, como Dornelas (2018) e Filion (2000), além
de 6rgaos, instituicdes e bases de dados oficiais. A pesquisa documental foi elaborada
por meio da andlise de relatorios como o Global Entrepreneurship Monitor (GEM),
dados estatisticos e pesquisas do Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica

(IBGE), publicagdes e artigos do Servigo Brasileiro de Apoio as Micro e Pequenas
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Empresas (SEBRAE).

5.3 Técnicas de coleta e analise de dados

A coleta de dados adveio de pesquisa bibliografica e documental, os materiais
utilizados nesta pesquisa incluiram livros, artigos cientificos, legislagdes, relatérios
institucionais e estatisticas publicadas de 6rgdos governamentais e entidades de
apoio ao empreendedorismo, utilizando-se de critérios de seletividade para escolha
dos materiais, incluindo atualidade, relevancia cientifica e pertinéncia ao tema.

A analise dos dados seguiu a técnica de analise de conteudo, segundo Gil
(2008). O tratamento dos dados analisados, a inferéncia e a interpretagéo, por fim,
visam tornar os dados validos e significativos, desta forma, permitindo identificar as
caracteristicas centrais como motivagao, informalidade, desafios de gestado, acesso a
crédito e politicas publicas de apoio. Os dados estatisticos coletados de fontes como
GEM e o IBGE foram analisados e interpretados de maneira analitica e apresentados
através de tabelas e graficos visando a compreenséao das informagdes, reforgando os

debates teodricos sobre o trabalho.



38

6 CONSIDERAGOES FINAIS

Inferiu-se que o empreendedorismo por necessidade cresce
consideravelmente em momentos de crises econdmicas, como em periodos de
recessao, assim como em 2014 a 2016 e no periodo da pandemia da COVID-19.
Esses momentos de instabilidade e retragdo econémica estimulam a precarizagao das
relacbes de trabalho, desemprego e exclusdo do mercado formal, fomentando o
fendbmeno do empreendedorismo por necessidade, pois muitos individuos buscam no
empreendedorismo uma forma de subsisténcia.

Os dados analisados de relatorios, livros e artigos revelam as caracteristicas
dos empreendedores por necessidade, que em sua grande maioria possuem baixa
escolaridade, atuam de forma informal e enfrentam obstaculos como a falta de acesso
a crédito, auséncia de capacitagcdo gerencial e informalizagdo, sendo marcados pela
criatividade, resiliéncia e grande capacidade de adaptagao, que mesmo em contextos
desfavoraveis, conseguem empreender.

O estudo demonstrou que as politicas publicas como o Simples Nacional, MEI
e programas de capacitagao promovidos pelo SEBRAE, contribuem para a inclusédo
do empreendedor a um ambiente mais equitativo, contribuindo para uma produgao
mais inclusiva, formalizagao dos negodcios e sustentabilidade do empreendimento,
contudo ainda ha desafios a serem superados. A burocracia, inseguranga juridica e
instabilidade econdmica restringem o potencial empreendedor, tornando-se essencial
a melhoria de politicas publicas, intensificando a educacéo empreendedora, acesso a
crédito simplificado, inovagao e programas de fortalecimento dos pequenos negdcios.

Portanto, esse trabalho académico contribui para a compreensao do
empreendedorismo por necessidade como um fendbmeno complexo, plurifacetado e
diretamente influenciado pelos fatores econdmicos, politicos e sociais do pais,
prevendo que os resultados apresentados contribuam para futuras reflexées sobre o

empreendedorismo no Brasil.
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